
 
Un outil spécialement 
adapté aux cessions de 
droits de tous types 
(étranger, poche, club, 
cinéma). Une seule 
base de données
rassemble toutes les 
données de prospec-
tion, contrat, suivi 
comptable des factures. comptable des factures. 

 qui 

  
Prospections Prospections 
Consultation de toutes les prospections en 
cours, ciblage par spécificités éditeurs, zone 
Consultation de toutes les prospections en 
cours, ciblage par spécificités éditeurs, zone 
géographique, type d’ouvrages, langue, … etc. géographique, type d’ouvrages, langue, … etc. 
Suivi des « dernières actions » effectuées, Suivi des « dernières actions » effectuées, 
envois, relances, interlocuteurs, événements envois, relances, interlocuteurs, événements 
Alertes journalières pour les relances. Alertes journalières pour les relances. 
  
Contrats Contrats 
Tous les contrats sont centralisés avec leurs Tous les contrats sont centralisés avec leurs 
principales données principales données 
(Royalties, délai de publication, durée et (Royalties, délai de publication, durée et 
étendue de la cession, …etc.). étendue de la cession, …etc.). 
Alertes pour les contrats à renouveler ou à Alertes pour les contrats à renouveler ou à 
résilier. résilier. 
Suivi des ventes à l’année, des royalties Suivi des ventes à l’année, des royalties 
encaissées ou à encaisser. encaissées ou à encaisser. 
  
Suivi comptable Suivi comptable 
Lien avec la facturation. Lien avec la facturation. 
Rappel sur les échéances non payées, sur  la Rappel sur les échéances non payées, sur  la 
réception des formulaires d’exemption fiscale. réception des formulaires d’exemption fiscale. 
Affichage des commissions agents. Affichage des commissions agents. 
  
  

  
Bilans d’activité Bilans d’activité 
Sur une période choisie, éditions du CA généré 
cumulé, du montant des droits dus, du nombre 
de contrats signés ou générés, du nombre de 

Sur une période choisie, éditions du CA généré 
cumulé, du montant des droits dus, du nombre 
de contrats signés ou générés, du nombre de 
de prospection, … etc. de prospection, … etc. 
Un outil de synthèse et de reporting souple Un outil de synthèse et de reporting souple 
permettant de mesurer dans le temps 
l’évolution des prospections, de l’activité tant 
qualitative que quantitative des cessions 
de droits. 

permettant de mesurer dans le temps 
l’évolution des prospections, de l’activité tant 
qualitative que quantitative des cessions 
de droits. 
  
Un logiciel interactif  Un logiciel interactif  
Des requêtes sont préenregistrées pour un Des requêtes sont préenregistrées pour un 
bilan rapide : les relances à faire, les bilan rapide : les relances à faire, les 
prospections en cours, les avances non prospections en cours, les avances non 
payées, …etc. payées, …etc. 
Lien direct avec votre logiciel de mail/ internet. Lien direct avec votre logiciel de mail/ internet. 
Fonctionne en réseau. Fonctionne en réseau. 
  
Configuration: Nécessite Windows Configuration: Nécessite Windows 
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